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HVORDAN DOBLE SALGET
Hvilke psykologiske prosesser og mekanismer 
ligger bak våre beslutninger? Og hvordan kan jeg 
bruke disse mekanismene for å bli en bedre selger? 

Allerede i starten av sin karriere interesserte Bruce 
King seg for svaret på disse og beslektede spørsmål. 
Målet var å utvikle en salgsmetode som ingen 
kunne motstå. I dag har tusenvis av selgere over 
hele verden deltatt i hans treningsprogram og lest 
hans bøker. Deres tilbakemeldinger er krystallklare: 
Psykologisk salg virker!

Bruce King kan gjøre deg til en toppselger, han 
vil vise deg hvordan du kan doble ditt salg. Det 
handler om å analysere deg selv som selger, om å 
lære seg å identifisere potensielle kunder og om å 
skreddersy salgsteknikker for enhver situasjon og 
for enhver kundetype. Gjennom å forstå de meka-
nismene som avgjør kjøps- og salgsprosessen, kan 
du motivere deg selv til å nå toppresultater nær-
mest over natten. 

Bruce King er en nestor innen salgsopplæring. Han 
gir konkrete og direkte råd. Merril Lynch, Kinnarps, 
American Express, Morgan Grenfell, Credit Suisse 
og Lloyds Bank er eksempler på noen av de selska-
pene hvor ansatte har nytt godt av hans kursopp-
læring. Times Newspaper har kalt ham ”King of the 
UK Salesmen”.  

Som deltaker vil du få en CD som inneholder alle 
fremvisningene som blir brukt i løpet av denne 
konferansen. Dette vil gjøre det mulig å gjennomgå 
programmet om og om igjen på egenhånd senere, 
slik at du kan øve opp og forbedre teknikkene du 
lærer.

Bruce King



FORSTÅ OG 
BLI FORSTÅTT
Carl I. Hagen har alltid 
skapt debatt rundt seg 
selv og Fremskrittspartiet. 
Han har gjennom sine 
ofte kontroversielle synspunkter 
satt dagsorden i det politiske 
Norge. Gjennom en over 30 
år lang politisk reise har han 
løftet Frp fra å være et nesten 
ubetydelig parti til å bli Norges 
største på enkelte men-
ingsmålinger. Hagen vil fortelle 
oss hva han har gjort for å få folk 
til å forstå hans budskap.
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HANDLING OG 
GJENNOMFØRINGS-
EVNE
Morten Brandt er en av landets 
fremste talere innen motivasjon 
og kommunikasjon. Hans evne 
til å fange oppmerksomheten, 
fremkalle latteren og inspirere til 
ettertenksomheten, er nærmest 
unik i norsk foredrags-
sammenheng. Det er ikke nok å 
ha gode planer og ideer. 
Action er Mortens motto.   

UTHOLDENHET, 
VILJE     
OG  PERSPEKTIV   
PÅ LIVET
 
Da Mikael ble født, sa  legen: 
”Dette barnet kommer aldri til 
å kunne sitte oppreist ved egen 
hjelp.” I dag er Mikael 
Andersson en av Skandina-
vias fremste foredragsholdere. 
Foredraget ”tankens kraft” er 
den fantastiske historien om 
hvordan en gutt som i 1964 ble 
født uten armer og bein, mot 
alle odds har kjempet seg fram 
fra en tilværelse full av begren-
sninger til et rikt og fullverdig 
liv. Med eksempler fra sitt eget 
liv som idrettsutøver og selger, 
forteller Mikael hvordan han 
etter hvert innså at de fleste 
begrensningene kun finnes i ens 
eget hode.

Carl I. Hagen

Morten Brandt

Mikael Andersson



Bestill en foredragsholder

Publicom kan tilby Skandinavias dyktigste foredragsholdere. Om din bedrift eller organisasjon har 
behov for inspirasjon eller faglig påfyll, ikke nøl med å kontakte oss for en uforpliktende samtale. 

Publicoms kontaktnett gjør det i tillegg mulig å bestille en rekke av verdens dyktigste og mest etter-
spurte foredragsholdere til bedriftsinterne oppdrag. John Cleese, Bob Geldof, Neil Armstrong, Franz 
Beckenbauer, Jonas Ridderstråle, Helmut Kohl, Mikhail Gorbatsjov … kun fantasien setter grenser. 
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&	33 03 69 10

&	922 26 697 Kjetil Kristoffersen

&	482 68 110 Kevin Aall

Bindende påmelding.
Det tas forbehold om endringer i programmet.

Salg og motivasjon 2008
Oslo Konserthus

Fredag 31. oktober 2008 kl. 09.00-16.00

D
esign: G

ro-B
ente B

june  Trykk: U
niqe Trykk

3 billetter eller flere: 	 per stykk  3.900,-	 + mva.

2 billetter: 	 per stykk  4.900,-	+ mva.

1 billett:   	 per stykk  5.900,-	 + mva.

Konferanse-buffet 
(inkludert i prisen):

Lefserull med snøfrisk, urter og røkelaks •  Reinsdyrskav med nypoteter og løk
Gravlaks på spyd • Rulade med spekeskinke, spinat og ost • Norsk bondeomelett

Marinerte scampi • Lefserull med snøfrisk og skinke • Kyllingspyd
Skogsopp og kantarellragu i små terteskjell • Petitfours konfekt • Frukt


